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Thành công và tiếc nuối 

Tóm tắt tiến trình vụ kiện 

 NỘI DUNG 

Kiến nghị 

Bài học và những lưu ý cho doanh nghiệp 



TÓM TẮT TIẾN TRÌNH VỤ KIỆN 

POSCO VST 
INNOX HOA BINH 

Các nhà sản xuất, xuất 
khẩu CRSTS từ:  

 
TRUNG QUỐC,  
INDONESIA,   

MALAYSIA, và 
ĐÀI LOAN  

 - Thông tin chung 

Bên khởi kiện Bên bị kiện 

THÉP KHÔNG GỈ CÁN NGUỘI  
DẠNG CUỘN (CRSTS) 

ĐƠN VỊ TƯ VẤN 

ATIM ITC 

BÊN LIÊN QUAN 

Các nhà nhập khẩu 
ngành sản xuất trong 

nước (ủng hộ/phản đối) 



2/7/2013 
26/11/2013 

6/5/2013 

13/8/2014 

Nộp hồ sơ  

cho VCA 

BT BCT ban hành 

Quyết định về việc 

tiến hành điều tra 

CBPG 

VCA-BCT ban hành 

báo cáo sơ bộ: xác 

định có hành vi bán 

phá giá, có thiệt hại 

mức đáng kể, có mối 

quan hệ nhân quả 

VCA tiếp tục 

điều tra (thẩm 

tra tại chỗ và tổ 

chức tham vấn) 

Kết thúc điều 

tra, VCA công bố 

kết luận cuối 

cùng 

Hội đồng xử lý vụ 

việc CBPG thảo 

luận và biểu quyết 

về BCCC và kiến 

nghị BCT 

Ngày 

5/9/2014, 

BT BCT ký 

Quyết định 

áp dụng BP 

CBPG 

TÓM TẮT TIẾN TRÌNH VỤ KIỆN    - Tiến trình vụ kiện 

28/7/2014 



QĐ ÁP THUẾ 
ĐƯỢC BAN 

HÀNH 

THỜI 
HẠN ÁP 
THUẾ:  
5 NĂM 

BIÊN ĐỘ PHÁ 
GIÁ MỘT SỐ 

TRƯỜNG 
HỢP CAO 
HƠN KLSB 

ĐÚNG THỜI 
HẠN LUẬT 

ĐỊNH 

KẾT QUẢ 

ĐẠT ĐƯỢC 

TÓM TẮT TIẾN TRÌNH VỤ KIỆN    - Kết quả đạt được 



THÀNH CÔNG VÀ TIẾC NUỐI 

YẾU TỐ QUYẾT ĐỊNH THÀNH CÔNG 

Đơn vị  

tư vấn 
Thu thập và xử lý số liệu 

Phương pháp tính toán  
biên độ phá giá &  

căn cứ lập luận 

Phối hợp và hợp tác 

Lựa chọn POI 

Sự ủng hộ  
của các bên liên quan 

 

Theo dõi và xử lý  
thông tin truyền thông 

  

Hiểu rõ quy định ADA và  
thực tiễn điều tra chống bán  

phá giá của các nước 



TÓM TẮT TIẾN TRÌNH VỤ KIỆN    - Lợi ích từ AD 

Tránh được thiệt hại kép 

Tạo môi trường cạnh tranh công bằng để  
ngành sản xuất trong nước có cơ hội phát triển 

Hạn chế cạnh tranh về giá của hàng nhập 
khẩu trong thời gian hoạch định 

Hạn chế khả năng hàng nhập khẩu  
chiếm lĩnh thị trường 

 

Lợi ích 

từ AD  

Là bài học thực tiễn hữu ích cho các ngành 
NSXTN trong việc sử dụng công cụ phòng vệ 

thương mại để tự bảo vệ chính mình 



1 

2 

BIÊN ĐỘ PHÁ GIÁ ĐỐI VỚI DNSX/XK TỪ 
TRUNG QUỐC CÒN THẤP 

SỰ PHỐI HỢP GIỮA CÁC NHÀ SẢN XUẤT 
KHÁC TRONG VỤ KIỆN CHƯA CAO 

TÓM TẮT TIẾN TRÌNH VỤ KIỆN    - Lợi ích từ AD 



BÀI HỌC VÀ NHỮNG LƯU Ý CHO DOANH NGHIỆP 

 - Lưu ý – Giai đoạn tiền khởi kiện 

DNSXTN khó 
khăn, sức 
cạnh tranh 

củaHHTN và 
HHXK giảm 

Giá của hàng 
hoá NK giảm 

trong thời 
gian đủ dài 

Nhập khẩu 
hàng hoá 

cùng loại tăng 
mạnh 

DẤU HIỆU  

ĐẶC TRƯNG 

SUY YẾU “SỨC 
KHOẺ” CỦA 

DNSX VÀ CỦA 
NGÀNH SXTN 



BÀI HỌC VÀ NHỮNG LƯU Ý CHO DOANH NGHIỆP 

 - Lưu ý – Giai đoạn tiền khởi kiện 

10 

TƯ CÁCH 
KHỞI KIỆN 

(25%; 
50%) 

XÁC 
ĐỊNH SƠ 
BỘ THIỆT 

HẠI 
NSXTN 

XÁC ĐỊNH 
SƠ BỘ 

BIÊN ĐỘ 
PHÁ GIÁ 
(>2%) 

YẾU TỐ 
CẦN 

CHỨNG 
MINH 

ỦNG HỘ  

IM LẶNG 

NGUYÊN ĐƠN 

NGÀNH SẢN XUẤT TRONG NƯỚC 

THỂ HIỆN QUAN ĐIỂM 

PHẢN ĐỐI 

25% 50% 

50
% 



BÀI HỌC VÀ NHỮNG LƯU Ý CHO DOANH NGHIỆP 

 - Lưu ý – Trong giai đoạn điều tra 

HOẠT ĐỘNG ĐIỀU TRA 

TRUYỀN THÔNG 
  

 HỢP TÁC CHẶT CHẼ VỚI CQĐT 

 CUNG CẤP CÁC BẢN TRẢ LỜI THEO 
HẠN ĐỊNH 

  CHUẨN BỊ ĐẦY ĐỦ TÀI LIỆU CHO  

 THẨM TRA 

THEO DÕI VÀ XỬ LÝ THÔNG 

TIN TRUYỀN THÔNG MỘT 

CÁCH CHỦ ĐỘNG, KỊP THỜI 

GIAI 

ĐOẠN 

ĐIỀU TRA 



BÀI HỌC VÀ NHỮNG LƯU Ý CHO DOANH NGHIỆP 

 - Bài học 

XÂY DỰNG 
MỐI QUAN 

HỆ VỚI 
NSXTN 

XÂY DỰNG HỆ 
THỐNG QUY 
TRÌNH LÀM 

VIỆC, KẾ TOÁN 

BÊN 
NGOÀI 

BÊN 
TRONG 

TIN TƯỞNG, 
HỢP TÁC VÀ SỬ 
DỤNG TƯ VẤN 
MỘT CÁCH CÓ 

HIỆU QUẢ 

QUAN HỆ TỐT 
VỚI CÁC CQ 

TRUYỀN 
THÔNG 



1 

2 

XEM XÉT BIỆN PHÁP ÁP DỤNG ĐỐI VỚI KHOẢNG 

TRỐNG KỂ TỪ KHI HẾT HẠN ÁP THUẾ TẠM THỜI 

CHO ĐẾN KHI RA QĐ ÁP THUẾ CBPG 

 

KIẾN NGHỊ   

RÀ SOÁT VIỆC THU THUẾ CBPG TẠM THỜI VÀ 

CHÍNH THỨC TẠI CÁC CHI CỤC HẢI QUAN 



CẢM ƠN! 

Thông tin liên hệ: 

 

CÔNG TY LUẬT TNHH ATIM 

VP Hà Nội: Luật sư Phạm Lê Vinh 

Email: vinhpl@atim.com.vn/Phone: 0902274466 

23H2 Khu Đô Thị Mới Yên Hòa, Quận Cầu Giấy, Hà Nội  

 

VP. Hồ Chí Minh: Luật sư Trịnh Hồng Quang 

Email: quangth@atim.com.vn/Phone: 0903698088 

Lầu 3, Tòa nhà CMARD 2, 45 Đinh Tiên Hoàng, P. Bến Nghé, HCM 

 

 



 GIỚI THIỆU ĐƠN VỊ TƯ VẤN 

 Hơn 15 năm kinh 

nghiệm tư vấn pháp lý 

GLOCAL Tư vấn chuyên sâu 

ATIM 

Nhóm các công ty 

ATIM ITC 



 Cử nhân luật, Thạc sĩ QTKD; 
 Luật sư thành viên  

Đoàn luật sư TP. Hà Nội; 
 19 năm kinh nghiệm làm 

việc  
và hành nghề. 

 Thạc sĩ Luật, Thạc sĩ QTKD; 
 Luật sư thành viên đoànluật sư TP. Hồ Chí Minh; 
 10 năm kinh nghiệm hành nghề. 

 Cử nhân luật, thạc sĩ QTKD;  
 Luật sư thành viên Đoàn luật sư  

TP. HCM 
 Thành viên Hiệp hội Luật sư Hoa Kỳ; 
 19 năm kinh nghiệm hành nghề. 

Ông Trịnh Hồng Quang Ông Phạm Lê Vinh 

Ông Nguyễn Thanh Hiền 

 GIỚI THIỆU ĐƠN VỊ TƯ VẤN 



 
■ Trụ sở chính tại Tp. HCM, văn phòng tại Hà Nội, văn phòng liên kết tại 

Amsterdam (Hà Lan), Milan (Italy), Maputo (Mozambique), và Kuala 
Lumpur (Malaysia) 

Ảnh: Sưu tầm 

NewYork Việt Nam Mozambique Amsterdam Singapore Milan 



 ATIM gồm một nhóm các công ty có văn phòng tại Hà Nội và Hồ Chí Minh 

 CÔNG TY LUẬT TNHH ATIM – cung cấp toàn bộ các dịch vụ pháp lý 
 CTCP QUẢN LÝ VÀ ĐẦU TƯ  TÍN THÁC Á CHÂU– cung cấp dịch vụ tư 

vấn kinh doanh 
 CÔNG TY TNHH TƯ VẤN VÀ KINH DOANH GIÁO DỤC VIỆT NAM– cung 

cấp dịch vụ tư vấn quản trị nguồn nhân lực và quản trị nguồn nhân lực 
thuê ngoài. 
 

 ATIM là công ty tư vấn kinh doanh  đa dịch vụ cung cấp các giải pháp sáng 
tạp trên cơ sở xem xét các yếu tố thực tiễn pháp lý và môi trường kinh 
doanh riêng ở Việt Nam. Chúng tôi hoạt động trên cả hai lĩnh vực công và 
tư. Dịch vụ của chúng tôi đáp ứng được nhu cầu đa dạng của các khách 
hàng trong các lĩnh vực khác nhau từ thị trường cho đến việc mở rộng kinh 
doanh, đầu tư xuyên biên giới, tái cấu trúc và các hoạt động hằng ngày 
của khách hàng. 

 Năng lực lõi của chúng tôi được xây dựng theo tiêu chí “GLOCAL” (Tư duy 
toàn cầu và hành xử kiểu địa phương) bởi một mạng lưới rộng khắp các 
chuyên gia có kinh nghiệm thu hẹp khoảng cách giữa các tiêu chuẩn quốc 
tế và thực tiễn của bản địa. Chúng tôi chú trọng đến các dịch vụ tiềm năng 
có chất lượng cao.  

 

 

 

KINH NGHIỆM 



ITC 

Chuyên về 
thương mại 
quốc tế tại 
 Hàn Quốc 

Hơn 20 năm kinh 
nghiệm ứng phó 

với các biện  
       pháp tự vệ 

Từ năm  
1993-2014,  

tư vấn 190 vụ 
về chống bán 

phá giá và 
chống trợ cấp 

Khả năng 
cạnh tranh 
toàn cầu 

ATIM ITC 

 GIỚI THIỆU ĐƠN VỊ TƯ VẤN 



Ông SEONG-TAE KIM 

Giám Đốc Điều Hành 

 Tốt nghiệp trường Đại học Sungkyunkwa; 

  Đạt chứng chỉ CPA tại Hàn Quốc và Hoa Kỳ; 

  Làm việc tại Samil PriceWaterhouseCooperss; 

  Làm việc tại Văn phòng Coopers & Lybrand Washington, D.C.; 

  Giám Đốc Công ty tài chính Samjong KPMG LLP; 

  Giảng viên trường Chính Sách Công và Quản Lý KDI (trực    

     thuộc Viện Phát Triển Hàn Quốc). 

 GIỚI THIỆU ĐƠN VỊ TƯ VẤN 


